


Brindar estrategias innovadoras de negocios y promover las mejores prácticas
comerciales.

Aprender a través de la interacción de expertos en la materia, permitiendo así
crear espacios de networking y aprendizaje de herramientas tecnológicas.

Desarrollar maneras creativas de generar clientes, fidelizarlos y generar su
retención a través de las nuevas tendencias del mercado. 

¿POR QUÉ INNOVAR
PARA VENDER?



Identificarás y analizarás las tendencias en las ventas digitales
Aprenderás sobre el eCommerce para emprender y vender
Aplicarás las mejores prácticas sobre el servicio post venta
Tendrás la oportunidad de hacer networking con empresas Tabasqueñas y Nacionales
Aprenderás a crear fidelidad de marca y retención de clientes para incrementar ventas
Darás una vista al futuro de la Mercadotecnia Digital y como implementarla 
Ganas aprendiendo a través de TICs
Impulsamos el desarrollo de las ciencias económicas administrativas a nivel regional y
nacional 
Coadyuvamos a la capacitación en el sector empresarial para incrementar las ventas

¿POR QUÉ ASISTIR AL
SIMPOSIO DE NEGOCIOS?





RECONOCIMIENTO POR
TRAYECTORIA EMPRESARIAL

Lic. David Gustavo Gutiérrez Ruíz
Nombrado por el presidente Luis Echeverría Álvarez como gobernador del
Territorio Federal de Quintana Roo siendo el primer gobernador del estado
de Quintana Roo.

Presidente del Grupo DG, integrado por diversas empresas distribuidoras
de autos y camiones; desarrollos inmobiliarios e inversiones en los ramos
hotelero, agrícola, ganadero y silvícola.

DOCTOR
CAUSA



MBA especializada en Marketing Digital
Ha colaborado con empresas como Coca-Cola, Nestlé, Wal-Mart, Liverpool, Privalia,
SinDelantal y el Tec de Monterrey
10 años de experiencia en Retail
15 años de experiencia en e-commerce
Actualmente director de Marketing en la vicepresidencia de TecVentures del Tec de
Monterrey

Comunicóloga Visual
Ximena Ricoy

Liderazgo comercial y liderazgo gerencial
Actualmente, combina la consultoría con conferencias, cursos y talleres en diversas
entidades públicas y privadas en México, Belice y Guatemala

Conferencista en Neuroventas 
Humberto Vivanco 



Formó parte del Staff de la empresa Walt Disney World en Orlando Fl
Autora de los Libros "Customer Service vs Customer Experience" (La Guia del CEO y
Consejos de Oro para generar Experiencias en sus Clientes)
Creadora del Podcast “Customer Service vs Cusomer Experience”, posicionado en el #2
del Top 5 de podcast en Experiencia del Cliente

Creadora del Podcast “Customer Service vs Cusomer Experience”
Yami Almaguer

Fundador y Director General de XOLOMON, compañía dedicada a ofrecer servicios de
Excelencia Comercial

Experto en Social & Value Selling 
Takeshi Nakauma



Consultor en Behavioral Science, cuyo enfoque radica en ayudar a empresas a crear
estrategias de mercadotecnia realmente persuasivas
CEO de Disruptech, en donde utiliza herramientas de Inteligencia Artificial para hacer
investigaciones de mercado y crear modelos para predecir el comportamiento humano

Inteligencia Artificial Generativa y Artificial Predictiva
Guillermo Ponce Sabido

CEO y fundador de Entropía Liderazgo Empresarial SA de CV.,  empresa de capacitación y
profesionalización de equipos de trabajo principalmente en las áreas de ventas y
liderazgo
15 años de experiencia en la consultoría y desarrollo de unidades de negocio

Capacitador y Consultor para Equipos de Trabajo en Ventas 
Marco Acosta



PANEL DE
TABASQUEÑOS



GANA
APRENDES



REGÍSTRATE
A GANAR HOY 
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ACCESO GENERAL + 1 TALLER

PESOS M/N

OBTENEN
EN EL SEGUNDO TALLER

$850 






